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Gliederung  
1. Grundlagen der Verteilungstheorie 
 1.1 Funktionelle versus personelle Verteilung 

1.2 Verteilungsmaße 
1.3 Berücksichtigung von Ungleichheit in Wohlfahrtsfunktionen 

2. Klassische Lohn- und Verteilungstheorien 
 2.1 Die malthusianische Theorie des natürlichen Lohnes 
 2.2 Ricardos Theorie der Differentialrente 

3. Die Grenzproduktivitätstheorie der Verteilung 
 3.1 Grenzproduktivitätsentlohnung der Faktoren 
 3.2 Linear-Homogenität und die Ausschöpfung des Produktes 
 3.3 Warum eine Erhöhung des Kapitaleinsatzes den Lohnsatz erhöht 
 3.4 The Mystery of Constant Shares: Die Rolle der Substitutionselastizität 

4. Faktorpreisausgleich in der offenen Wirtschaft 
 4.1 (Um-)Verteilung bei mobilen Haushalten 
 4.2 Lohnausgleich durch Kapitalwanderungen 
 4.3 Faktorpreisausgleich durch Handel: Das Heckscher-Ohlin Theorem 
 4.4 Zölle und Einkommensverteilung: Das Stolper-Samuelson Theorem 

5. Rent-Sharing im Arbeitsmarkt 
5.1 Lohnverhandlungen 
5.2 Effizienzlöhne 
5.3 Faire Löhne 
5.4 Gewinnbeteiligung der Arbeitnehmer 

6. Staatliche Grundsicherung 
6.1 Das deutsche System der Sozialen Sicherung 
6.2 Workfare versus Welfare 
6.3 Sachtransfers oder Geldtransfers? 

7. Positive Analyse der Verteilungspolitik 
7.1 Umverteilung und Medianwähler 
7.2 Besteuerung von Kapital oder Arbeit? 
7.3 Empirie 
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